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Interesado en las areas de operacion, comercializacién y administracién de ventas, Canalizar

Objetivo los conocimientos profesionales y de experiencia adquiridos, para obtener mejores resultados
¥ buscar el mejor rendimiento: para proyectarlo a un crecimiento laboral y profesional.
Trabajo bajo presién, ser pro activo y llevar a cabo un plan estratégico de metas en el cual
esté involucrado el crecimiento de una empresa sdlida.

27 Abril 2015- Actual CONSTRUCTORA INMOBILIARIA LOS PATOS

Constructora Inmobiliaria de Vivienda

Coordinador de Ventas

Formacion de Equipo de Ventas, Reclutamiento

Capacitacion sobre créditos hipotecarios, INFONAVIT, FOVISSSTE, Bancarios
Clinicas de Venta

Prospeccion campo, activaciones, apertura de Empresas

Juntas diarias, seguimiento de clientes, seguimiento de indicadores para cumplimiento
de plan Maestro.

Cierre de Ventas, escrituracion y servicio post venta
Indicadores de Ventas Escrituras Yy cobros por mes
Marketing Digital

Reporte a Direccion sobre avances semanales
Generacién de Estudio de Mercado semestralmente

Encargado de material de promocién, espectaculares, flyers, pendones, anuncios en
radio asi como la oficina de ventas ¥ casa muestra en fraccionamiento

15 Noviembre 2013 - Febrero 2015 ALFARO Y ASOCIADOS

Consultoria Inmobiliaria Corporativa e Industrial

Asociado

Prospeccién al cliente.
Representacién de Inquilinos ¥ propiedades en exclusiva.

Incorporacién de informacion a la base de datos de propiedades (oficinas, bodegas,
parques industriales y terrenos) asi como elaboracion de carpetas técnicas para los
requerimientos de los clientes,

Recorridos de bisqueda de propiedades y con clientes

Analisis y elaboracién de contratos de arrendamiento y compra-venta asi como
negociacion de clausulas.

Atencién a clientes, promocién de servicios en expos
Administracién de ventas y segmentacion de mercado.




24 Octubre 2011 - 10 Noviembre 2013 CASAS GEO

Comercializacién Vivienda Interés Social y media.
Administracion de Reservas Territoriales

Ejecutivo Ventas

. Prospeccién de clientes, comercializacién a nivel nacional,

. Seguimiento de venta, administracion de venta, cierres de venta.

. Organizacion de recorridos a diferentes puntos del pais.

. Activaciones en puntos de afluencia estratégica para la promocién de nuestro

producto

Gerencia Ventas

° Seguimiento de desempefio de cada ejecutivo de Venta

° Juntas de capacitacion sobre créditos hipotecarios, juntas de seguimiento y clinicas
de venta.

. Apoyo para cierre de venta y desarrollo de Agentes promotores sin experiencia en el
ramo.

. Segmentacién de mercado, anlisis de areas de oportunidad para el incremento de

indicadores de la gerencia

° Negociacion con las diferentes plazas internas de la compafiia para la
Promocién de sus productos.

Administrador de Reservas Territoriales

. Manejo de inventario de las reservas territoriales de Geo Centro

. Seguimiento de las alianzas estratégicas para la inversion de servicios para las
comunidades Geo ya existentes,

. Comercializacion de locales y areas comerciales de Geo Centro

. Venta y promocién de los pasivos de terrenos asf como la ubicacién y seguimiento de
areas de oportunidad para la compra de reserva territorial,

® Seguimiento del plan de desarrollo urbano del municipio en cuestion.

2 Junio 2006 - 5 Noviembre 2009 PROFUTURO GNP

COMERCIALIZACION AFORE, FONDOS DE INVERSION Y PENSIONES
Ejecutivo Ventas

= Capacitacién continua a la fuerza de ventas (AFORE, comisiones, rendimientos,
fondos de inversion, pensiones).

. Manejo de agentes promotores desde metas, objetivos, cartera, seguimiento de
cierre de venta, servicio post venta.

*  Reclutamiento de fuerza de ventas, desde prospectar al candidato hasta la
aplicacién de examenes.

. Conferencias a trabajadores para la colocacion de los productos que se ofrecen.

. Andlisis del mercado para desarrollar objetivos mas altos e incremento de las ventas.
. Atencion a clientes.

= Administracion de ventas y segmentacién de mercado.

4 Abril 2005 - 23 Mayo 2006 LANGUAGE ADVISORY SA DE CV
Centro de capacitacion idiomatica para ejecutivos,
Agente Promotor

Tele marketing.
. Cierre de venta.

- Atencion a clientes.
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. Profesional: “Universidad del Valle de México" Campus Lomas Verdes
Lic. Comercio Internacional

Preparatoria: “Universidad del Valle de México” Campus Hispano
. Secundaria: "Centro Universitario Hispanoamericano”

- Primaria: “Centro Educacional Laura Vicufia"

Francés 30% (Particular).
Ingles 70% (Cenlex UVM).




